
Tematica Titolo del Corso in Catalogo
Durata del Corso 

(giorni)
Livello del Corso

Quota di iscrizione per 

partecipante        (al 

netto IVA)

Sales S0116F-IT C-Sales: The Best - Il Miglior Brand per i Clienti 2 AVANZATO 300,00€                             

Sales S0117F-IT C-Sales: The Best - I Migliori Consulenti di Vendita nel Miglior Processo di Vendita per i Clienti 3 AVANZATO 450,00€                             

Sales S0118F-IT C-Sales: The Best -  Prodotto e concorrenza Mercedes-Benz 3 AVANZATO 450,00€                             

Sales S0119F-IT C-Sales: The Best - I Migliori Servizi per i Clienti 2,5 AVANZATO 375,00€                             

Sales S0120F-IT C-Sales: The Best - La Migliore Gestione del Contatto con il Cliente 3 AVANZATO 450,00€                             

Sales S0121F-IT C-Sales: The Best - La visione d’insieme del Processo C-Sales Cars 3 AVANZATO 450,00€                             

Sales S0067F-IT C-Sales:The Best - Prodotto e concorrenza smart 3 AVANZATO 450,00€                             

Sales S0371F-IT Q-Used - Il ritiro dell'usato 2 BASE 300,00€                             

Sales S0097F-IT Q-Used - La gestione dell'usato 2 AVANZATO 225,00€                             

Sales S0126F-IT Vendita Flotte Training Avanzato 2 SPECIALISTICO 300,00€                             

Sales S0318F-IT Customer Contact Consultant Modulo 1 2 BASE 300,00€                             

Sales S0319F-IT Customer Contact Consultant Modulo 2 2 AVANZATO 300,00€                             

Sales S0249F-IT Negoziazione 2 SPECIALISTICO 300,00€                             

Sales S0110F-IT Q-HOS Il professionista della consegna 2 SPECIALISTICO 300,00€                             

Sales SA1.SC.AG.02 Prodotto e concorrenza alto di gamma 3 SPECIALISTICO 450,00€                             

Sales SA1.SC.AG.03 Il venditore alto di gamma 1 SPECIALISTICO 150,00€                             

Sales S0340F-IT Product Expert Modulo 1 2 BASE 300,00€                             

Sales S0341F-IT Product Expert Modulo 2 3 AVANZATO 450,00€                             

Sales S0342F-IT Product Expert Modulo 3 2 AVANZATO 300,00€                             

Sales S0333F-IT Star Assistant Modulo 1 2 BASE 300,00€                             

Sales S0334F-IT Star Assistant Modulo 2 2 AVANZATO 300,00€                             

Sales S0050F-IT I valori del Brand Mercedes-Benz VI 1,5 BASE 225,00€                             

Sales S0117F-IT C-Sales: The Best: I Migliori Consulenti di vendita nel Miglior processo di vendita 3 BASE 450,00€                             

Sales S0052F-IT Prodotto e Concorrenza Vans 3 BASE 450,00€                             

Sales S0058F-IT Prodotto e Concorrenza Truck 3 BASE 450,00€                             

Sales S0053F-IT L'offerta dei servizi e la normativa fiscale 3 BASE 450,00€                             

Sales S0054F-IT L'acquisizione e la fidelizzazione del Cliente orientata allo sviluppo del Business 3 BASE 450,00€                             

Sales S0245F-IT Processo di valutazione e gestione dell’Usato Van                                                                             2 BASE 300,00€                             

Sales SP2.SC.SP.01 - Used 1                                                                         1 BASE 150,00€                             

Sales S0169F-IT Conversion Funnel - Dall'acquisizione alle vendite Vans                                                                       2 AVANZATO 300,00€                             

Sales S0272F-IT Conversion Funnel - Dall'acquisizione alle vendite Truck                                                                        2 AVANZATO 300,00€                             

Sales S0522F-IT Truck Road Efficiency Advanced 1 AVANZATO 150,00€                             

Sales S0532F-IT Van Pro 1 AVANZATO 150,00€                             


